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MECT2023出張！

弊社ブースも、皆様のおかげで大いに盛り上がりました。

南谷製作所が感じたMECT全景
・ハードを売るからソリューションを売る。
・「機械自体の性能」「機械を使いこなす技術」が重要な要素。
→総合的に付加価値を生み出す提案にあふれていました。

南谷製作所の提案も
「お客様の計測課題」に

「ソリューションで応える」でした。

ゲージを隠し過ぎて
初めてのお客様には

「ゲージも出来るんですね…」
とのお声掛けを頂き

展示の難しさに反省も…。

今後ともよろしくお願いいたします。

期間中77,225名（2021年比112％）
ご来場ありがとうございました。


